
ORGANIZA: COLABORAN:

GABINETE DE ORIENTACIÓN
PROFESIONAL

APAREJADORES MADRID

DOSSIER PROFESIONAL
IMPRESCINDIBLE PARA VENDER SERVICIOS

TALLER

2
MARZO

Miércoles

18h00

PROGRAMA

PreparA-Téc
y emprende

2ª EDICIÓN 21-22



18h00 a 20h00

2 de de 2022marzo
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Un dossier o portfolio profesional es la herramienta que te ayuda a diferenciarte de tu
competencia, conseguir potenciales clientes y "nalmente vender tus servicios
profesionales.

El dossier no es la acumulación de tus actuaciones profesionales en un pdf ni es un listado
de obras visadas. Tu dossier debe ser el resultado de re#exiones sobre ti, tu proyecto
profesional y tu propuesta de valor. Un archivo que conecte contigo y te represente al
100%

En este taller, impartido por la agencia de marketing digital , vas a:Imagine Hub

Diseñar desde cero el dossier profesional de tus servicios•

• Conocer herramientas digitales para diseñar tu propio dossier de manera muy sencilla
• Visualizar ejemplos de dossiers inspiradores y potentes

¡No vayas nunca más a una reunión con un potencial cliente sin un dossier profesional!
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